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Hindler riisten sich fiir Ansturm der Kauflustigen

SommerschluBverkauf
startet am Montag

Am Montag ist es wieder soweit: Die Essener Textilbranche startet den Sommerschlufiver-
kauf. Riesige Schlangen erwarten die Kaufhiiuser und Boutiquen. Alles wie gehabt. Wie
schiitzen die Essener Einzelwarenhiindler den SSV "90 ein? Hallo Essen horte sich um:

E rich Bergweiler, Geschiifts-
fiihrer des . Stoff Miller® geht
das Geschiift unabhingig von
ciner_ guten oder schlechten
§ r-Saison an, da Stoffe
fas™Mimer gut laufen:

Wir haben mit dem S5V bisher
positive Erfahrungen gemacht.
Gerade die Meterware lief be-

sonders gut, also werden wir !
unseren

auch dieses Mal
Schwerpunkt darauf setzen®,

lange Séhiangen

Klar, daB die Liden auch mit
Personal fiirdendrohenden An-
sturm geristet sein miissen.
Wie Hallo Essen erfuhr, wird
aber nur inden seltensten Fillen
das Personal aufgestockt, um
dem Ansturm gerecht zu wer-
d ergweiler: Wir haben
L’gngig vom S8V unsere
Personalabteilung im Bereich
Verkauf vergriflert. Das wird
anch dem S8V standhallen®.

Auch Andreas Criisemann,
Geschiftsfithrer der Boutique
. Die Krawatte®, stelit sich ganz
auf Sommerschlubverkauf ein.
Criisemann zu Hallo Essen: ,In
der letzten Zeit hat man schon
gemerkt, dalfl die Kundschaft
nur noch sehr selekiriv kauft.
Es wird genau abgewogen, was
¥

Andreas Criisemann

man ab Montag eventuell billi-
ger kaufen kann®,

Fiir Crilsemann ist es der erste
SSV, aber aucher glaubt aneine
gute Bilanz. Und: .Ich setzte
auf Kurzarmhemden und auf
Krawatten, obwohl die auch
noch gut im Winter weggehen
wiarden”, glaubt er.

In den ersten Sommerschlufi-
verkauf gehen auch Marcus
Kurz und Manfred Sagers von
~Man Store®, die jedoch nicht
grofl cinsteigen wollen:

Sagers: .Nur einige Einzelteile
werden reduziert angeboten,
sonst wollen wir auf diesem Ge-
biet nichts unternehmen®. Die
beiden stehen mit ihrer Zuriick-
haltung nichtallein da, auch bei
vielen anderen Liden und Bou-
tiquen geht man nur schr be-
grenzt in den S5V, manche ver-
zichten sogar vollig, wie bei-
spiclsweise der US-Verkauf am
Weberplatz.  Geschilftsfithrer
Rolf Noreckat: .. Da machen
wir gar nichts™

Einkauf geplant

Anders dagegen die grofien
Hiiuser wie Karstadt oder Hor-
ten. Firsieistder S5V ein fester
Bestandteil in der finanziellen
Jahresplanung. Der Verkaufs-
leiter von Horten: Wir haben

Mit vollen Warentischen starten die Hindler den kommenden SchluBiverkauf,

=

einen Grobteil unserer Ware bis

auf 50% reduziert. Daran er-
kennt man, dall wir den Som-
merschlufiverkauf sehr aggres-
siv angehen. Vor allem reicht
unser Angebot nicht nur fiir den
ersten Tag, wir haben auch noch
in der zweiten Woche Ware.
Daf aufgrund der Wihrungs-
union auch viele DDR-Birger
in den Einkaufsschlangen ste-
hen kinnten, glaubt man bei
Horten nicht. . Essen st fur die
DDR-Biirger geographisch un-
giinstig. wir rechnen nicht da-
mit ™,

Und wie gehen die Essener
Biirger den S8V an! Holger
Biindert, 22jahriger Student zu
Hallo Essen: ,Ich halte vom
Schiufiverkauf nichts. Ich gehe
licher frithzeitig und zahle ein
paar Mark mehr, um in den lan-
gen Schlangennichterdriickizu
werden.”
Anders dagegen Hausfrau Ur-
sula 8. aus Rellinghausen: ..Bei
fiimf Kindern mufl man schon
mal auf die Mark achten. Der
Montag ist fur mich als Ein-
kaufstag schon fest eingeplant™,
MaNe
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