CINEMAX*

Herrn
Andreas R. Crisemann
Duisburger Str. 2 a

10707 Berlin

Zwischenzeugnis

Herr Andreas R. Crisemann, geboren am 11.11.1966 in Essen, war in unserem
Unternehmen zundchst vom 01.01.1994 bis zum 30.09.1996 als Betriebsleiter im
CinemaxX Essen tatig. Yom 01.11.1999 bis zum 31.12.2001 war Herr Crlsemann
Betriebsleiter im CinemaxX Filmfestspielhaus am Potsdamer Platz. Vom 01.01.2002 bis
zum 31.12.2003 war Herr Criisemann als Distriktleiter Ost fiir neun CinemaxX-Betriecbe
in Berlin, Braunschweig, Dresden, Halle, Magdeburg und Wolfsburg zustandig. Seit dem
01.01.2004 ist Herr Crisemann als Vertriebsleiter bei CinemaxX beschaftigt; zunachst bis
zum 31.08.2004 als Vertriebsleiter Nord fir insgesamt 26 Filmtheaterbetriebe im Norden
und Osten Deutschlands, und seit dem 01.10.2004 bis auf weiteres als
Gesamtvertriebsleiter fiir samtliche CinemaxX-Betriebe und traditionellen Filmpalaste in
Deutschland.

Als Gesamtvertriebsleiter ist Herr Crisemann Abteilungsleiter der Abteilung Vertrieb und
damit den MitarbeiterInnen des AuBen- und Innendienstes vorgesetzt. Herr Crisemann
ist dem Leiter Marketing/Vertrieb innerhalb der Geschaftsleitung unterstelit.

Die Flebbe Filmtheaterbetriebe zahlen mit Uber 2.000 Beschaftigten in 41 Filmtheatern an
26 Standorten - darunter insbesondere Multiplex-GroBkinos unter den Namen CinemaxX
und MaxX - zu den gréBten Kinobetreibern in Deutschland. In seiner Funktion als
Gesamtvertriebsleiter (bt Herr Crisemann im wesentlichen folgende Tatigkeiten und
Verantwortlichkeiten aus:

- Planung und Umsetzung der nationalen und regionalen Vertriebsaktivitaten.

- Budgetierung und Terminierung der VertriebsmaBnahmen.

- Treffen von Zielvereinbarungen mit dem VertriebsauBendienst und -innendienst und
deren Kontrolle,

- Aufbau bzw. Weiterentwicklung eines Vertriebscontrollings.

- Zentraler Ansprechpartner der Theaterleiter in allen vertrieblichen Belangen.

- Fach- und disziplinarischer Vorgesetzter von drei festen AuBendienst- und vier festen
Innendienst-MitarbeiterInnen.

- Kommunikation regionaler und nationaler Marktbedirfnisse an Marketingleitung in
Bezug auf Produkte, Preise, Distribution und Kemmunikation. Vorschlag regionaler
und natienaler Marketing-MaBnahmen zur Vertriebsunterstitzung.

Entwicklung neuer Produkte und Vertriebstools.

- Aktive Kalt- und Warmakquise sowie Pflege und Beratung von ausgewahlten
nationalen Key-Account-Kunden

- Reprasentation und Moderation bei nationalen VertriebsmaGnahmen.
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- Ansprochparlrer far exterre Vertriebspartner, insbesondere  Vertrichs-Agenturan
cowie das Outbound-Callcenter ,Callmai™

- Unterstiitzung des AuBcndicnstes bei der Kalt- und Wwarmakyuise, der lokalan
Marktdurchdringung,  dem  Reporling, el Key-Accounts und lelkaler
Marktbeabachtung, Repriscntation und in oparaliven Vertriebsangelegenheiten.

- Unferstitzung des Vertriebsinnendionstes  bei  Inbound, Evert-Wermarktung,
Entscheoidung Uber SondernutzJngen, Fakturierung und Reporling, Cinemax X Card,
Schulvarstellungen, Previewverkauf, Promaotions, Gutscheinverkaul, Mediavearkauf,
Werhcerdse ta..

Die itum Gbertragencn Aufgaben erledigt Herr Criisermann mit hoheny persinlichen
Engagement zu unscrer vellsten Zufrisdenheit, Beim  Aufbau  der eigenstdndigen
Abteilung Vertrieh innerhalb dus Unlernehmens Cingimax¥ kommen ihm seine lurdierte
Fachkenntnis des Produktes Kina und die detaillierte <enntnis der iekalan Besonderheiten
der einzelnen CinemaxX-Betriebe zugute, Scine opgiative und arganlsatorische Zrfahrung
nutzt Herr Criisemann zur effektiven und zicloricnlierten Fih-eag seincr Mitarheiter, Mit
Meggier und [ntoresse eignet sich Herr Crisemann vertricbliches Know-How an, und
kompensierta mit scinern exlrovertierten Wesen, verkauferischem Talent und einer
argebnisarientiertan  Arbuitsweise aus dem  Stand  die anfangs nach  mangelnde
vertrieblicke Erfahrung. In der Belreuung ven Key-Acscaunts ist llarr Crasarmann ein
kompekenter und gesuchter Ansprechpariner, Irn Abscllub von Geschatten ist er auch b
umlangreichen  Kooperationem wund  Werbepakelan respektive Grolveransraltungen
absalut sicher und verbindlich.

Herr Crisemann ist im Gaschaftsiahr 2005 verantwortlich fiir einen Zialumsatz in Hohe
von € & Millioren in den Geschidllsfeldenn Sandarvoranstaltungen, Guischeinverkauf,
Pramotions und Werbemedien bzw. —[dchen. Dem Yertrich der vorgenannten Produkte,
insbesandere der an Yormittagen kaum bespiellen Kinosdle und —flicken, koemimt in
Zeitar ricklaufiger Resucharzahlon cine wachsernde Bedewtung 7u. Dos Unternehmen
trégt dieser Entwicklung durch den Aulbau eines eigenen Aullendiensies Hoeohnung,
welchien Herr Criisemann won der Konegeption und Entwicklung liher die Auswahl und
Emarbeitung der Mitarbeiter bis zum  strukburiert  abloufendon Outbound-verlrieb
maBgeblich begleitat hat.

Herr Cruscmann besilzt eine hohe Netzwork-Kempetenz, ie #r im Septernber 2004 bei
dar Organisation der ersten Berlirer ,Natzwerk-Partner-3drse” zusamimen mit der Berlin-
Partne--GmbH, und im Laufe des Jahres 2005 bei ciner Verkaafs-Roadshew durch die
CinemaxX-Betriehe rusammen mit cem LEstrel Barlin®, untcr Beweis gestelll hal, Die
Konzaption beider erfalgrcichen  Veranslaltungsformate unterstreichen seine grofie
Kreativitat, die ihm auch ber der Produktentwicklung und bei der Healisierung von
vortriebskampagnen zusammean mit den zustdndigen Agenturen und der Marketing-
abcciling rugute kammil.

Wir verwersen an dieser Stelle auch auf das Zwischenzaugnis vem 03.12.2003, welches
wir Harrn Crisemann anla@flich der Ubernahme ciner neuen Funktion atsgestellt haben.
Die darln getroffencn Auszsagen zu o selper Parson, scinen Leistungen ured  seinem
verhalten mécktan wir an dieser Stelle nachmals unterstreichen. Digses Zwischenzeugnis
wird auf Wunsch von llerrn Crisemann erstellt. Wi haffen auf eing weiterhin gute,
engagiarte urd vertrauensvolle Zusammenarbeit!

Hamburg, den 13.08.2005
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